	LOGO DE VOTRE 
ENTREPRISE
	      Fiche contact


	

	Salon :  ……………        Date de rencontre : …. ……………. 

Personne qui a rencontré le visiteur (() :     ( Pierre      ( Paul      ( Jacques      ( Jean           



	Coordonnées de l’entreprise rencontrée :

Nom : ________________________________________________
Adresse : ______________________________________________
______________________________________________________
Tel : __________________________________________________
Fax : _________________________________________________
E-mail : _______________________________________________
URL : ________________________________________________
Dépendant d’un groupe ou holding : ________________________
Domaine d’activité : _____________________________________

	Ici

carte de visite

à agrafer


	Personnes rencontrées : (noms, titres et positions dans l’entreprise)

_________________________________________________________________________________________________


	

	Client potentiel ?

Type (() :     ( ……………..      ( …………..     ( ……………….      ( ……………..       ( Autre           

Activités :_______________________________________________________________________________________
Ses clients cibles : ________________________________________________________________________________
Équipements/produits déjà acquis auprès de concurrents: ______________________________________________
Avis sur ces équipements : _________________________________________________________________________
Besoins / intérêts : ________________________________________________________________________________
Budget disponible : _______________________________________________________________________________
Date prévue d’acquisition : ________________________________________________________________________
Procédure d’achat : ______________________________________________________________________________
Responsable du service : __________________________________________________________________________
Médecins-clefs : _________________________________________________________________________________
Responsable des achats : __________________________________________________________________________


	

	Distributeur potentiel ?

Marques et produits représentés : ___________________________________________________________________

Equipements concurrents représentés ? : _____________________________________________________________

Expérience dans l’importation :_____________________________________________________________________
Territoire de prospection active :____________________________________________________________________
Types de clientèle ciblée :  __________________________________________________________________________
Noms de quelques clients (besoin de recommandations) : _________________________________________________
Modes de prospection :  ___________________________________________________________________________

Salons auxquels il participe :  _______________________________________________________________________
Parts de marché : _________________________________________________________________________________
Chiffre d’affaires sur les 3 dernières années : __________________________________________________________
Chiffres d’affaires par type de produit : ______________________________________________________________
Personnel (par service) : ___________________________________________________________________________
Date de constitution : _____________________________________________________________________________
Infrastructure disponible (entrepôt, showroom, SAV) : _________________________________________________



	


( Commentaires et impressions !!! : ___________________________________________________________
( To do (initiatives à prendre) et deadline !!! :  _________________________________________________
